


• благотворительные нужды; 

• финансирование технических проектов 
и разработок в научной сфере; 

• оказание материальной поддержки культурным 
мероприятиям, музеям или театрам; 

• формирование капитала для запуска и работы 
интересных стартапов; 

• содержание любительских команд и поддержка 
мероприятий в спортивной сфере и прочее.

Методика поиска источников 
финансирования и ресурсов 
для обеспечения какой-либо 
деятельности. 



Создание и расширение сети доноров НКО, 
построенной на дружеской коммуникации. 

Стратегия сбора средств, 
осуществляемая через личные 
связи существующих сторонников 
организации. 

• добровольность;

• безвозмездность;

• социальная значимость;

• ответственность.



Беспроигрышная стратегия, благодаря 
которой выигрывают даже не две, а три 
стороны.

• совершает доброе дело;

• получает эмоциональную 

поддержку.

• поддерживают близкого человека;

• поддерживают благотворительную 

инициативу;

• чувствуют моральное удовлетворение.

• получает пожертвование;

• приобретает новых сторонников;

• появляется возможность выхода 

на новую аудиторию.


